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digital y Google 
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Panorama actual del 
marketing digital
Segmentación precisa

El marketing digital permite identificar y dirigirse a 
audiencias específicas con alta precisión para 
mejorar resultados.

Alcance global

Las campañas digitales pueden llegar a usuarios en 
todo el mundo, ampliando significativamente el 
mercado.

Medición en tiempo real

El impacto de la publicidad se puede medir 
instantáneamente para ajustar estrategias y 
maximizar el retorno.



Ventajas de la 
publicidad online

Flexibilidad en campañas

La publicidad online permite ajustar campañas rápidamente para 
responder a cambios del mercado y necesidades del público.

Segmentación detallada

La segmentación avanzada facilita alcanzar audiencias 
específicas según intereses, ubicación y comportamientos.

Resultados medibles

Las métricas precisas permiten medir el rendimiento y optimizar 
las estrategias de publicidad online eficazmente.

Costos ajustables

Los costes de publicidad online pueden adaptarse al 
presupuesto, maximizando el retorno de inversión.



¿Qué es Google Ads 
y cómo funciona?
Plataforma de publicidad digital

Google Ads permite crear anuncios que se 
muestran en diversas plataformas como 
buscadores, sitios web y videos.

Sistema de subasta basado en palabras clave

El funcionamiento se basa en una subasta de 
palabras clave para posicionar anuncios frente a 
clientes potenciales.

Llega a clientes en momento adecuado

Los anuncios llegan a usuarios en el instante 
preciso de búsqueda o navegación, aumentando la 
efectividad publicitaria.



Sobre Francisco 
Blanco: Tu 
consultor de 
Google Ads

www.franciscoblanco.net



Experiencia 
profesional y 
trayectoria

Amplia experiencia en marketing 
digital

Años de trabajo gestionando 
campañas efectivas en diversos 
sectores demuestran un 
conocimiento sólido y actualizado.

Dominio de Google Ads

Experticia en Google Ads asegura 
campañas optimizadas y resultados 
medibles en publicidad digital.



Valores y enfoque 
de trabajo

Transparencia en el trabajo

La transparencia es fundamental para 
construir confianza y relaciones 
duraderas con los clientes.

Innovación constante

La innovación permite crear estrategias 
publicitarias efectivas y adaptadas a los 
cambios del mercado.

Atención personalizada

Cada estrategia se diseña para 
satisfacer las necesidades específicas y 
maximizar el impacto publicitario.



Compromiso con el éxito de los clientes

Acompañamiento Integral

Se ofrece apoyo constante a los clientes durante todas las etapas del proceso para garantizar el éxito.

Planificación Estratégica

Se establecen planes detallados para alcanzar los objetivos de negocio de manera efectiva y organizada.

Optimización Continua

Se implementan mejoras constantes para superar los objetivos establecidos y asegurar el crecimiento sostenido.



Principales 
herramientas y 
formatos de 
Google Ads

Francisco Blanco: 637375251



Campañas de 
búsqueda
Función de las campañas

Las campañas de búsqueda muestran anuncios en 
resultados de Google para productos o servicios 
específicos.

Conexión con clientes

Facilitan la conexión directa con clientes que 
buscan activamente productos o servicios 
relevantes.



Campañas para la 
generación de 
demanda
Imagina que puedes llegar a tu audiencia ideal 

antes de que busquen activamente tu producto. 
No cuando ya están decididos, sino cuando
todavía están explorando, inspirándose o 
simplemente navegando por su contenido

favorito en YouTube o Discover. Esa es la magia
de las campañas Google Demand Gen: una

estrategia de marketing que juega al ataque, no 
a la defensa.Esta evolución natural de las 

campañas Discovery no solo mejora el
rendimiento visual, sino que combina lo mejor

de la IA de Google con los canales más potentes
para la generación de demanda.



Campañas de 
vídeo y 
YouTube
Promoción audiovisual efectiva

Los videos en YouTube permiten promocionar 
productos y servicios de manera visual y atractiva.

Captar la atención

El contenido audiovisual es fundamental para captar 
la atención del público objetivo y generar interés.

Generar engagement

Las campañas en video fomentan la interacción y el 
compromiso entre la marca y los usuarios.



Estrategias 
para optimizar 
campañas de 
Google Ads

Francisco Blanco



Segmentación y 
selección de 
audiencia

Importancia de la segmentación

Dirigirse a la audiencia correcta 
incrementa la efectividad y el éxito de 
las campañas de marketing.

Datos demográficos y 
comportamientos

El uso de datos demográficos, 
intereses y comportamientos permite 
identificar usuarios con alto potencial 
de conversión.



Optimización de presupuesto y pujas

Gestión Eficiente del Presupuesto

Administrar el presupuesto meticulosamente garantiza el uso óptimo de los recursos disponibles en campañas 
publicitarias.

Ajuste Dinámico de Pujas

Modificar las pujas según resultados permite mejorar el rendimiento y aprovechar oportunidades de inversión.

Maximización del Retorno de Inversión

Optimizar presupuesto y pujas incrementa el retorno de inversión publicitaria de manera significativa.



Creación de 
anuncios atractivos

Diseño Impactante

Un diseño visual atractivo capta la 
atención del público y aumenta la 
visibilidad del anuncio rápidamente.

Redacción Clara

Mensajes claros y directos facilitan la 
comprensión y motivan a los usuarios 
a interactuar con el anuncio.

Incremento de Conversión

Anuncios bien diseñados y 
redactados mejoran la tasa de clics y 
generan más conversiones efectivas.



Medición de 
resultados y 
análisis de 
datos



Indicadores clave de rendimiento 
(KPIs)

Tasa de Clics (CTR)

La CTR mide el porcentaje de usuarios que hacen clic en un anuncio respecto a 
las impresiones totales.

Tasa de Conversión

Esta tasa refleja el porcentaje de visitantes que completan una acción deseada 
tras interactuar con el anuncio.

Costo por Clic (CPC)

El CPC representa el costo promedio pagado por cada clic recibido en una 
campaña publicitaria.

Retorno de Inversión (ROI)

El ROI mide la rentabilidad de la inversión en campañas publicitarias 
comparando beneficios y costos.



Herramientas de 
seguimiento y reporte
Monitoreo en tiempo real

Las herramientas permiten monitorear campañas 
publicitarias en tiempo real para ajustes 
inmediatos y optimización continua.

Integración con análisis

Se integran plataformas de análisis para obtener 
datos profundos que mejoran la toma de 
decisiones en marketing.

Análisis avanzado

Las herramientas permiten análisis avanzados que 
ayudan a comprender el rendimiento y el impacto 
de las campañas.



Ajustes estratégicos 
basados en datos

Análisis de datos

El análisis de datos permite identificar áreas clave para optimizar 
la segmentación, el presupuesto y los anuncios.

Optimización de segmentación

Ajustar la segmentación basada en datos mejora la efectividad 
de las campañas y el alcance del público objetivo.

Gestión de presupuesto

Modificar el presupuesto de manera estratégica según los datos 
maximiza el retorno de inversión publicitaria.

Mejora de anuncios

Actualizar anuncios basándose en resultados analíticos optimiza 
el rendimiento y cumplimiento de objetivos.



Casos de éxito 
y testimonios 
de clientes



Ejemplos de 
campañas exitosas

Aumento de ventas

Las campañas exitosas lograron un 
incremento significativo en las ventas 
mediante estrategias optimizadas de 
Google Ads.

Visibilidad de marca

Mejoraron la presencia y reconocimiento 
de la marca en el mercado a través de 
campañas profesionales y dirigidas.

Atracción de nuevos clientes

Las campañas captaron nuevos clientes 
mediante segmentación precisa y 
mensajes efectivos en Google Ads.



Opiniones y 
resultados 
obtenidos

Testimonios de clientes

Los clientes destacaran y te
ayudaran a subir en SEO en Google 
mi negocio.

Confianza y credibilidad

La confianza construida con clientes
refleja la efectividad y fiabilidad del 
servicio ofrecido.

Resultados positivos

Los buenos resultados obtenidos a lo 
largo del tiempo evidencian el
impacto exitoso de los servicios.



Aprendizajes y 
buenas prácticas

Lecciones aprendidas clave

Cada proyecto ofrece valiosas lecciones 
para mejorar continuamente la efectividad 
de las campañas publicitarias digitales.

Buenas prácticas recomendadas

Seguir estrategias probadas y técnicas 
optimizadas garantiza campañas 
publicitarias más exitosas y eficientes en 
Google Ads.

Sostenibilidad en campañas

Mantener campañas sostenibles implica 
utilizar recursos de manera eficiente y 
adaptarse a cambios constantes en el 
mercado digital.



Conclusión
Consultoría 
Experta
Francisco Blanco brinda 
asesoría especializada en 
Google Ads para 
optimizar campañas 
publicitarias digitales.

Estrategias 
Efectivas
Se implementan 
estrategias efectivas que 
mejoran la visibilidad y el 
rendimiento de las 
campañas publicitarias.

Seguimiento 
Constante
El seguimiento continuo 
asegura la optimización y 
éxito de las campañas a 
lo largo del tiempo.
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